Key Account Manager (m/w/d) im VertriebsauBendienst in Vollzeit Region West

"teamdress’

high performance workwear
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Lust auf Vertrieb nachhaltiger Produkte? Dann kommen Sie zu uns!

Wie sieht Ihr Tag aus?
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Betreuung und Ausbau der Bestandskunden sowie Aufbau des persdnlichen Netzwerks
Betreuung von Projekten vom ermittelten Kundenbedarf tber die Produktentwicklung bis
hin zur serienfertigen Auslieferung.

Vertrieb unserer Kollektionen, vorrangig durch Prasentation bei Textilservice und
Fachhandel

Umsetzung der Marketingstrategie und Markteinfihrung neuer Produkte

Unterstitzung der Wiederverkaufer bei Projekten beim Endkunden

Planung der Umsatz - und Absatzentwicklung inkl. Plausibilisierung der Planung
Teilnahme und Vorbereitung an Fachmessen

Identifikation von Potential bei Bestands- und Neukunden

Das bringen Sie mit!

v

ASENENEN

Berufserfahrung im VertriebsauBendienst

idealerweise Branchenerfahrung

umfassende praktische Erfahrung im Umgang mit MS-Office-Programmen
gern Erfahrung mit ERP-System MS Navision

personliches Engagement, Eigeninitiative und Zuverlassigkeit

Darauf kénnen Sie sich freuen!

Ein verantwortungsvolles und interessantes Aufgabengebiet in einem Unternehmen mit flachen
Hierarchien

kurze Entscheidungswege und nette Kollegen bei leistungsgerechter Bezahlung

AulRendienst Ubliche Arbeitsmittel wie PKW (auch zum privaten Gebrauch) und technische
Ausstattung sind obligatorisch

Zusatzleistung zur gesetzlichen Altersversorgung

Beitrag zum Fahrradleasing

Sofern wir Ihr Interesse geweckt haben, schicken Sie Ihre Bewerbung bitte ausschlieBlich als E-Mail an die
folgende Adresse: bewerbung@teamdress.de

Neben Anschreiben und tabellarischem Lebenslauf fligen Sie bitte nur Ihr letztes Arbeitszeugnis bei. Bitte
nennen Sie uns auch Ihre Gehaltsvorstellung sowie das frihestmagliche Eintrittsdatum.



